BLITZ DU CALENDRIER
Grille des équipes par secteur

SECTEUR No.

NOM DU SCOUT

Encercler unité

Commentaires

Castor Louveteau Eclaireur
Castor Louveteau Eclaireur
Castor Louveteau Eclaireur
Castor Louveteau Eclaireur
Castor Louveteau Eclaireur
Castor Louveteau Eclaireur

NOM DU RESPONSABLE

Nombre de calendriers

Au départ A l'arrivée
ARGENT
Au départ A l'arrivée




Vente de Calendriers
Instructions :

* Les adultes supervisent la vente des calendriers faite par les jeunes.

* |y atoujours au moins un ( 1) adulte présent avec les jeunes

* Les jeunes font un seul c6té de la rue a la fois ( pas de cris/cross)

* 2 jeunes font normalement chacun leur coté de rue

* On traverse les rues aux intersections

* Les jeunes ne quittent pas pour flaner ou jouer

* Les jeunes abordent poliment les clients et les remercient qu’ils achétent ou non.
* Les jeunes ne mangent pas et/ou boivent pas pendant la vente

* ('siun jeune veux boire ou manger qu’il cesse temporairement la vente)

Si un client donne plus de $5. Les argents supplémentaires iront comme don au groupe/unité et non au jeune.
Le 5e groupe désire que notre vente de calendriers soit la plus agréable possible pour tous. En respectant ces régles de civisme élémentaire

nous démontrerons au public notre respect envers la communauté . Nous vous remercions de I'attention que vous porterez a ces consignes

L’Equipe du 5 iéme Groupe Scout de Coaticook



